SOBRE O MANUAL PEDAGOGICO ENTENDER PARA INTERVIR

O QUE ABORDA: O manual dirige-se a educadores do ensino formal e ndao formal,
propondo também temas e atividades afins ao publico-alvo, jovens e adultos
(podendo ser adaptado a outras faixas etarias também). Os temas abordados sao
0s seguintes:

1- Reflexdo sobre referenciais pedagogicos a metodologia: “Entender para
Intervir”

PEDAGOGIA ENTENDER PARA INTERVIR
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Fonte: Manual Pedagdgico: “Entender para Intervir por uma Educacdo para o
Consumo Responsavel e o Comércio Justo” pag. 33.



2- Fichas Tematicas:
e A sociedade de Consumo
e Os meios de comunicacao e a publicidade
* As relagbes comerciais desiguais
e As alternativas

3- Fichas de atividades:

Por que consumimos?

Somos manipulados pela midia?
Quem decide o qué?

Podemos comprar tudo?
Quanto isso custa?

Consumir mais ou melhor?
Intervir juntos!

Exemplo de uma das atividades proposta na ficha "QUANTO ISSO CUSTA"?

Jogo da cadeia comercial justa e solidaria

Apresentar, através de um jogo de papéis, duas cadeias de producdo do cacau (a
cadeia convencional e a cadeia justa e solidaria) e possibilitar a andlise dos diferentes atores da
cadeia comercial, os papéis e os interesses de cada um.

A partir do desenho de cada uma das cadeias, deve-se organizar um esquema em
duas partes: a primeira ilustrard a cadeia convencional e a segunda, a cadeia justa e solidaria.

Montar dois grupos com alguns estudantes voluntarios e dar a cada grupo o desenho de uma
cadeia.

Os grupos devem preparar uma dramatizacio, em dez minutos, do esquema da cadeia que
receberam. Cada grupo apresentard sua performance.

O produtor Seu objetivo é vender seu saco de cacau. Ele quer obter o melhor

precgo possivel para poder amortizar seus custos de producdo e obter saldrios

decentes para a sua familia.

O exportador, o negociante e o importador Tém o mesmo objetivo — pagar o preco
mais baixo.

O especulador Seu objetivo é montar o percurso do cacau para revender e obter

uma margem de lucro confortavel.

O consumidor Quer um produto de qualidade a um preco baixo. Ele ndo tem informacéo
sobre as condicdes da produgdo ou a renda do produtor.

O produtor Seu objetivo é vender seu saco de cacau. Ele quer obter o melhor

preco possivel para poder amortizar seus custos de producdo e obter saldrios

decentes para a sua familia.

A organizacéo de produtores ou a cooperativa E um grupo de produtores que se
unem na comercializacdo de seus produtos com o intuito de extrair um preco

melhor e ter mais peso na negociacdo. Ela € o interlocutor da central de compras,

com quem negocia o preco do saco do cacau.



A central de compras Negocia individualmente o preco do cacau com 0s grupos
de produtores. Mantém com seus produtores uma relacdo durdvel e de confianca

- a negociacgdo do preco € baseada no didlogo e no respeito ao outro. A central

de compras assegura uma remuneracio justa ao produtor, o que permite que

este viva com dignidade. O preco justo permite ao produtor amortizar seus custos
de produgdo, alimentar-se, ter uma moradia digna, assim como vestir e educar

sua familia.

O consumidor responsavel Quer um produto de qualidade a um preco justo. Este
ator preocupa-se com as condicoes da elaborac¢do do produto que adquire e quer

ter garantias de que € oferecida remuneracdo justa ao produtor. Ele sabe que cada
ato de compra € um ato politico e cidadio.

Logo apds, deve-se perguntar aos estudantes: o que € diferente em cada cadeia? Qual € a
conseqiiéncia para o produtor? Como se forma o preco dentro de cada cadeia? O que sentiram
em cada uma das apresentacgdes?

A proposta € criar um debate sobre a comparagao entre as cadeias.

Pergunte, por fim, aos estudantes como cada um acredita que pode fortalecer uma ou outra
cadeia com os seus hdbitos de consumo didrios e quais seriam 0s pontos positivos e negativos,
os desafios e as oportunidades nesse processo.



